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La Cámara de Comercio de Puerto Rico
y su Comité de Pequeñas y Medianas Empresas (PYMES)
y Comité de Agricultura presentan
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Encuentro Empresarial en Hatillo
Todos los Bancos Ofrecemos los mismos productos comerciales. Nos diferencian los términos y condiciones que
ofrecemos, el volumen de documentación que requerimos y el flujo para procesar un caso. Los productos mas comunes
son:

1.Líneas de crédito rotativas – Producto ideal para financiar capital  
operacional recurrente del negocio como pago de nómina, utilidades,          
renta, inventario entre otros.

2.Líneas de crédito convertibles a préstamo a término – Para financiar proyectos de construcción, remodelaciones, 
mejoras. Solo paga intereses sobre las cantidades desembolsadas y una vez terminado el proyecto se convierte en un 
prestamos a término. 

3.Préstamos a término – Ideal para compra de propiedades, maquinarias, equipos, inventario , compra de negocios en 
marcha y refinanciar deuda comercial. Préstamos a corto y largo pazo.

4.Tarjetas de crédito comerciales – Producto idóneo para pago de materiales a suplidores, compras y pagos online, pagos 
de utilidades y gastos de representación.  
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Los productos bancarios están alineados al propósito del financiamiento o necesidades del cliente. Los
propósitos mas comunes son:

1. Ampliar el negocio

2.Comprar una propiedad

3.Mejoras al local o propiedad donde opera

4.Compra de maquinaria o equipos

5.Capital operacional

6.Refinanciar deuda comercial

7.Compra de negocio en marcha.
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Que buscan los banco a la hora de evaluar un financiamiento?

1. Mercado (tipo de industria, competidores, clientes, reglamentación)
2. Factores Financieros (capacidad de pago, nivel de endeudamiento, estructura de  

financiamiento, eficiencia operacional, fuentes alternas de repago)
3. Carácter del solicitante (resumé, reputación, sinceridad, responsabilidad, integridad)
4. Crédito (empírica, experiencia crediticia, indagaciones, balances anteriores)
5. Capacidad de pago (efectivo disponible para pagar el préstamo y proyecciones sustentadas)
6. Capital aportado (aportación personal para la transacción ya sea en equipo o 

inventario adquirido, gastos pre-pagados, depósitos)
7. Colaterales (Bienes muebles o inmuebles, esto demuestra seguridad y compromiso)
8. Condiciones del Financiamiento (El financiamiento debe estar alineado a la 

necesidad, uso de fondos y capacidad del cliente)

Un buen plan de negocios debe incluir estos factores, esto viabilizará la elaboración de una propuesta de
crédito por parte de la institución financiera.
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¡GRACIAS!

www.camarapr.org #camaristaenaccion


