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¢Para qué tienes ese negocio?
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* Equipo de trm
* Descripcion del mercado
* Oportunidades

* Concepto de su negocio
+ Competencia

* Metas y Objetivos

+* Plan Financiero

+ Recursos Necesarios
* Riesgos & Recompensa
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Negocio
+ Estado de Situacion

* Presupuesto

+ Estado de Ingresos y
Gastos

Personal

* Estado de Situacion
® Presupuesto

* Estado de Ingresos y
Gastos




Debt Ratio
Current Ratio
Liquidity Ratio
Debt Payments
Savings Ratio

Liabilities/networth

liquid assets/current liablities

Liquid assets/monthly expenses
Debt payments / net income
savings+investments / gross income




Suposmone
negocio

+ Costos de los ar

%I reparacion del plan de
/N en |dos

+ Cantidad de ventas \/W

+ Crecimiento de ventas “/ .
+ Comparar con la realidad ‘




+ ROl -= Rendimiento sobre mi InvePA

+ ¢Dénde estan el dinero que has invertido en el negocio?
# ¢Cuando y cuanto estoy ganando?
+ ¢El negocio es rentable?

* ROI — Recuperacién de Inversion
* Pago de facturas...
* ¢Cémo sacas dinero del negocio?




+ Datos que necesita para proy

\’L%
+ Datos sobrN ncia de compra
* Da $

fas tendencias de ventas

+ Datos sobre los clie




dTiempo
( Dedica tiempo a las finanzas personales
 Dedica tiempo al negocio

JRecursos
J Talentos
 Capital

Planificar

(J Hacer con calma
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Kurt A. Schindler, Ph.D.,
Certified Financial Planner®
kurtpuertorico@gmail.com

787-249-7061




