El PROGRESO de nuestros socios es fundamental para nosotros...

Centi\Nde

EGOCIOS

Un nuevo beneficio que ofrece
la Camara de Comercio de Puerto Rico y
que proporcionara ayuda a las nuevas y
existentes compafiias que son socios de la
Camara y que miran ampliarse y
desarrollarse en la isla. Ademas, promovera
oportunidades significativas y productivas
entre la misma red de socios a nivel local e internacional y promovera la interaccion
entre todas las instituciones en Puerto Rico sean éstas, asociaciones privadas o agencias
gubernamentales. También, a través del Centro se pretende acercar todas las gestiones
que realiza la comunidad empresarial de Puerto Rico a nuestros nuevos empresarios.

Servicios:

Asistencia de analisis e investigacion estratégica sobre la economia y mercados a nivel local
e internacional para el desarrollo de negocio.

Pareo de venta & compra de bienes y servicios entre socios.

Coordinacion con las agencias y organizaciones privadas, locales sobre los servicios del
desarrollo econémico.

Actividades de Networking y Mercadeo
- Comités de Trabajo de la CCPR
- Eventos / Seminarios en Calendario de la CCPR
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Promover oportunidades significativas y
productivas entre la misma red de socios
a nivel local e internacional.

Hacer un analisis de cada socio, con el
propodsito de conocer sus necesidades de
crecimiento.

Comunicarle al socio todo lo concerniente
a los servicios que brinda la CCPR.
Promover la interaccion entre todas las
instituciones en Puerto Rico sean éstas,
asociaciones privadas o agencias
gubernamentales. Este servicio pretende
acercar todas las gestiones que realiza la
comunidad empresarial de Puerto Rico a
nuestros nuUevos empresarios.

Centro de servicio - escuchar todas las
sugerencias o necesidades del empresario.

Contribuir con la misiéon de la CCPR

en lo relacionado a sus socios, fomentando
la innovacion y el desarrollo de relaciones
empresariales para la concepcion e inicio de
nuevos negocios y el crecimiento de los ya
existentes.

Demanda por relaciones directas B2B

Colocando los empresarios en el
centro de la cadena de demanda, y
usando la informacidn necesaria
sobre las necesidades, las compafiias
podran bajar costos, incrementar
ganancias y aumentar la satisfaccion
del cliente.

Canales nuevos tales como el
Internet, los mercados de B2B, redes
wireless, y los nuevos competidores
globales a nivel de e-commerce,
estan permitiendo comparar precios
y cambiar de vendedores facilmente.

Usando la base de datos de la
Camara de Comercio de Puerto Rico
se podré identificar los bienes y
servicios de cada socio.

Enumerar las necesidades de compra
de cada socio usando los renglones
principales de compras de bienes y
servicios.

Hacer un pareo (B2B Matching) de
las necesidades y los productos para
crear oportunidades de negocios.




Hoja de informacion

La misién del Centro de Negocios de la Camara de Comercio de Puerto
Rico es contribuir a fomentar las relaciones empresariales entre los socios y
socias de nuestra institucion, incrementando las oportunidades para el
crecimiento econémico y corporativo.

Para llevar a cabo esta mision, requerimos de su colaboracion solicitando
la siguiente informacion:

PASO 1:

Complete el cddigo de negocios (NAICS-North American Industry Classification
System), el cual nos ayudara a estandarizar la clasificacion de sus productos
y servicios de manera uniforme y de facil acceso.

PASO 2:

Complete el cddigo de negocios (NAICS-North American Industry Classification
System), de sus necesidades de crecimiento, tanto en suplidores como en
posibles clientes.

Nombre de la Empresa:

Nombre del Contacto:

Cadigo NAICS:
(Para més informacion acceda: http://www.census.gov/epcd/naics02)

Renglones Codigo Renglones' Codigo
de compra NAICS de compra NAICS
1 6
2 7
3 8
4 9
) 10

Centro de Negocios

 787-721-6060, Ext. 2217, Att. Sylmarie Gonzélez,
Directora de Relaciones Publicas y Desarrollo Institucional
8 sgonzalez@camarapr.net




