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Objetivos  

Comprador  
 
ü  Recibir la cantidad, calidad y especificaciones correctas de la mercancía 

comprada. 

ü  Recibir a tiempo la mercancía según los acuerdas establecidos. 

ü  No tener que pagar hasta que el exportador cumpla con sus obligaciones. 

Vendedor 

ü  Seguridad de recibir el pago al cumplir sus obligaciones. 

ü  Entregar la mercancía lo antes posible para obtener el pago. 

ü  Recibir el pago por la cantidad correcta y en la moneda correcta. 
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¿ Quién va a financiar la transacción? 

•  Importador 

•  Entidad Financiera 

•  Exportador 



   4 

Los tres principales “Tipos de Riesgo” a los que 
se va a enfrentar son: 

" Pago (Riesgo Comercial) 
 
" Moneda Extranjera (Riesgo de Cambio) 
 
" Estabilidad Política y Económica (Riesgo País) 
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Elección del Método de Pago 

La elección del método de pago adecuado se basa en: 
ü Seguridad 
ü Confianza 
ü Plazo  
ü Forma 
ü Gastos bancarios  
ü Financiación/Liquidez 
ü Rapidez de ejecución 
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Medios de Pago y Cobro mas utilizados:  
(Nivel de confianza) 

 
•  Cheque Personal 
•  Cheque Bancario 
•  Orden de Pago Simple  
    (Transferencia Cablegráfica) 
•  Orden de Pago Documentaria 
•  Remesa Simple (Clean Collection) 
•  Remesa Documentaria  
    (Documentary Collection) 
•  Carta de Crédito Comercial 
•  Carta de Crédito “Stand-by”  
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Importador 

 
Exportador 

Cuenta Abierta 

Cobranza Documentaria 

Carta de Crédito 

Pago por Anticipado 
 

Mayor Conveniencia  Menor Conveniencia  

Menor Conveniencia  Mayor Conveniencia  

Instrumentos de Cobro y Pago Internacionales 

• Documentos contra Aceptación 
• Documentos contra Pago          

• Carta de Crédito Confirmada 
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